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NEVYŽÁDANÁ NABÍDKA

· v úvodu se obvykle uvádí, jak se pisatel o adresátovi dověděl, popřípadě se navazuje na dřívější obchodní spolupráci

· formou nevyžádané nabídky jsou také odpovědi na poptávkové inzeráty, propagační dopisy apod.

Obraty a způsoby vyjadřování používané při formulaci odpovědi na nevyžádanou nabídku:

1. Úvod

Na základě dosavadní spolupráce Vám jako prvnímu nabízíme...

Jako svému dlouholetému obchodnímu partnerovi Vám nabízíme...

Dovolte, abychom Vám jako stálému obchodnímu příteli nabídli...

Na doporučení pana přednosty Vám nabízíme k brzkému dodání...

Od našich obchodních přátel jsme se dověděli, že máte zájem o...

2. Obsah

Jedná se o velmi kvalitní a přitom cenově dostupné zboží.

O naše zboží mají zájem i renomované firmy v západní Evropě.

Přicházíme na trh s výrobkem, který překonal všechna očekávání.

Zárukou jakosti našich přístrojů je téměř stoletá výrobní tradice.

O kvalitě našeho zboží svědčí i zlatá medaile z veletrhu v Lipsku.

Připomínáme, že jsme při vývoji našeho nového výrobku získali několik autorských osvědčení

.3. Závěr

Vaši objednávku splníme pečlivě a co nejdříve.

Jen včasná objednávka je zárukou, že zboží dostanete ještě letos.

Věříme, že se Vaše objednávka stane začátkem prospěšné spolupráce.

Doufáme, že se Vaše odpověď stane dobrým základem trvalých obchodních vztahů mezi námi.

Vzhledem k dobré jakosti a nízké ceně našeho zboží Vás jistě budeme moci co nejdříve

počítat mezi své stálé zákazníky







