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Cenové praktiky

Marketingova koncepce

e konecnd Uprava ceny pred prodejem spotrebiteli

psychologie prodeje

presvédceni zakaznika o vyhodnosti nakupu

podpora prodeje, propagace, reklama

public relations

Cenové triky

Aby cena vypadala vvhodnéji

e cena kondici Cislici 9 vypada opticky nizsi (kupujici cenu vnima podle prvni
¢asti Cisla, napf. 29,90 K¢, 959,- K&, 2 999,- K¢)

e cena je uvedena bez DPH a malym pismem vcéetné DPH
e nacenovce je uvedena preskrtnuta vyssi cena a vyraznéji cena snizena

e inzerovani vyprodejovych a slevovych akci vyraznymi barevnymi napisy k

prildkani zdkaznikd do prodejen
Akéni ceny
e snizeni ceny je vyvkompenzovano velkym objemem prodeje
e snizeni zasob u obtiZzné prodejného zbozi

e kupuijici nakoupi i jiné nez akéni zbozi



Bali¢ky za zvvhodnénou cenu

e motivuji k nakupu
e zdakaznik zaplati méné, nez kdyby kupoval jednotlivé produkty
e balicek mUZe obsahovat i samostatné neprodejné zbozi

Rozdéleni ceny v ceniku

e zakaznik vnima cenu jako nizsi

e napf. jidelni listek (cena jidla, pfilohy), cena zajezdu (cena pobytu s polopenzi,

dopravy, pojisténi)

Slevy

rodinné — napf. vstupenky do aquaparku

pro skupiny zakaznik( — studenti, seniofi, napft. jizdné MHD

mnozstevni — pFi vétsSim odbéru zbozi, napr. kazdy paty kus zdarma

vérnostni — pri opakovaném nakupu, napf. u cestovnich kancelari

sezénni — pro sezénni zbozi, napf. vyprodeje odévi a obuvi

Cenové rady
e rozdilné ceny pro novinky a zavedené vyrobky

e urcuji pozici vyrobku na trhu napf. mobilni telefony, DVD

Zachovdni ceny pri zmenseni vyrobku

e zmenSeni vyrobku, firma zachova stavajici cenu

e vyuZiva se u potravin, drogistického zbozi
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Odlisné ceny téhoz zbozi

Ceny stejného produktu se mohou lisit podle:

e mista prodeje (jiné ceny v centru a na kraji mésta, pfi prodeji prostfednictvim

internetu a vkamenné prodejné)

e zakaznikd (vérnostni slevy stalym zakaznikiim, mnozZstevni slevy, slevy pro déti

do urcitého véku)

e obdobi (vyssi ceny vsezdoné, vyssi ceny ovoce a zeleniny na trzisti rano nez

vecer)
e zpusobu placeni (platba v hotovosti, zalohova platba)

e doby, po kterou je vyrobek na trhu (novinky jsou drazisi nez ceny starSich

vyrobku prestoze maji podobné vlastnosti)

e vyprodejnich akci (po skonceni sezény, prodej predvadécich vyrobk(, vyprodej

starsich modelQ)



Test

U diskontniho prodeje prevlada samoobsluzny prodej potravin:

a) zavysoké ceny
b) za nizké ceny

c) s uhradou jen v zahrani¢ni méné

Dumping:

a) je dohoda o sdruzeni nebo spolupraci mezi samostatnymi podniky
b) je forma nekalé soutéze, pfi které dochazi k cenovému podbizeni tim, zZe
cena je stanovena pod urovni vyrobnich naklad(

c) je ekonomicky jev, ktery oznacuje vSeobecny rist cenové hladiny

Rovnovazna cena:

a) je stanovena kalkulaci, zahrnuje vyrobni naklady a zisk
b) je uréena pomérem mezi nabidkou a poptdvkou na trhu

c) je urcena podle ceny konkurence






Zdroje:

e KLINSKY, Petr. Finanéni gramotnost: obsah a pfiklady z praxe skol. Praha: Narodni Ustav odborného
vzdélavani, 2008, 96 s. ISBN 978-80-87063-13-2.

e BALABAN, Zdenék. SlabikaF finan¢ni gramotnosti: u¢ebnice zakladnich 7 moduld finanéni
gramotnosti. 2. aktualiz, vyd. Praha: Cofet, 2011, 416 s. ISBN 978-809-0439-610.



